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[bookmark: _GoBack]ПОСЛОВНИ ПЛАН
ЗА САМОЗАПОШЉАВАЊЕ

	0. ПОДАЦИ О ПОДНОСИОЦУ ПОСЛОВНОГ ПЛАНА

	ИМЕ И ПРЕЗИМЕ:
	

	НАЗИВ ПОСЛОВНЕ ИДЕЈЕ:
	

	БРОЈ ППГ , ОБРТА, ДОО (АКО ЈЕ ПРИМЈЕЊИВО):
	

	АДРЕСА: 
	

	МОБИЛНИ/ФИКСНИ ТЕЛЕФОН:
	

	Е-МАИЛ:
	

	КРАТАК ОПИС ПОСЛОВНЕ ИДЕЈЕ? (Дати јасан преглед циљева и активности које ће за резултат дати остваривост тих циљева и потенцијал за отварање радних мјеста или генерисање прихода) 

	










	1. ТРЖИШНИ АСПЕКТ (АНАЛИЗА ТРЖИШТА):

	Потенцијални корисници производа/услуга-купци): 


	1.
	

	2.
	

	3.
	

	4.
	

	5.
	



	2. ОСНОВНИ ПОДАЦИ О ПОСЛОВАЊУ


	2.1.  Планирани обим производње/услуге: 


	#
	Производ/услуга:
	Јединица мјере
	Обим производнје:
	Јединична цијена: (KM)
	Вриједност производње:

	1.
	
	
	
	
	

	2.
	
	
	
	
	

	3.
	
	
	
	
	

	4.
	
	
	
	
	

	5.
	
	
	
	
	

	6.
	
	
	
	
	

	Укупно:
	
	
	

	2.2. ТРОШАК ПРОИЗВОДЊЕ:

	#
	Производ/услуга:
	Јединица мјере:
	Обим производње:
	Јединична цијена: (КМ)
	Ввриједност производње:

	1.
	
	
	
	
	

	2.
	
	
	
	
	

	3.
	
	
	
	
	

	4.
	
	
	
	
	

	5.
	
	
	
	
	

	6.
	
	
	
	
	

	УКУПНО:
	
	
	

	2.3. Потребна улагања:

	#
	Набавна вриједност:
	Испоручилац опреме:
	Износ (км):
	Извор средстава:

	1.
	
	
	
	

	2.
	
	
	
	

	3.
	
	
	
	

	4.
	
	
	
	

	УКУПНО:
	
	

	2.4. Број запослених/радно ангажованих :

	Планирана производња (или услуга) упослиће / радно ангажовати)  _________ (број) незапослених лица. 


	2.5. Промоција-рекламирање/информисање и привлачење купаца?


	Тип оглашавања:
	Детаљи:
	Трошак:

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	2.6. Канали дистрибуције?

	







	




	2.6. План обезбеђења средстава?

	
	Извори финансирањa
	Износи у конвертибилним маркама

	% учешћа

	1.
	
	
	

	2.
	
	
	

	3.
	
	
	

	4.
	
	
	

	
УКУПНО:
	
	

	2.7. Планирана оперативна стратегија? ( производна и продајна) 

	Производна ( краткорочни/дугорочни циљеви, процес производње, ланац снадбјевања репроматеријалом, контрола квалитета, ....): 









	Продајна ( позиционирнје на тржишту, циљни купци/корисници услуга, формирање цијена, промоција и маркетинг, логистика и дистрибуција,...):








	3. [bookmark: _Hlk168042790]ЕФЕКТИ ПЛАНИРАНОГ ПОСЛОВАЊА: 


	3.1 Укупан приход: 


	Укупан приход на годишњем нивоу у конвертибилним маркама ( Табела у одјељку 2.1): 

	

	3.2 Годишњи расходи:

	
	НАЗИВ ТРОШКА
	ИЗНОС У КМ 

	1.
	Основни материјал (2.2.)
	

	2.
	Амортизација
	

	3. 
	Трошкови одржавања
	

	4.
	Остали трошкови
	

	УКУПНИ РАСХОДИ:
	

	3.3 Планирана добит:

	Израчунавање се врши разликом годишњих прихода ( 3.1) и годишњих расхода 3.2. 








	





	4. ПЛАН И ДИНАМИКА ИМПЛЕМЕНТАЦИЈЕ:


	

	Први мјесец активности почиње првим даном након заприманја материјалног гранта.
Активности навести таксативно.

	Мјесеци
	Активности
	Одговорна особа или организација

	1.
	
	

	2.
	
	

	3. 
	
	

	4.
	
	

	5.
	
	

	6.
	
	

	7.
	
	

	8.
	
	

	9.
	
	

	10.
	
	

	11
	
	

	12.
	
	












	5. РИЗИЦИ


	

	Навести ризике у имплементацији Пословног плана.

	

	Редни број
	Врста ризика
	

	1.
	
	

	2.
	
	

	3. 
	
	

	4.
	
	

	5.
	
	

	6.
	
	



















	6. ИЗРАЧУН ЕКОНОМСКИХ ФАКТОРА ПОСЛОВНОГ ПЛАНА

	
ВРИЈЕДНОСТ ИЗРАЧУНАТОГ КОЕФИЦИЈЕНТА 

	Израчун економичности: 
Економичност- однос између резултата рада и утошених производних чинилаца, показује у којој мјери ће се Ваш Пословни план остварити поставлјене цилјеве, односно у којој мјери се рационално користе донирана средства предвиђена за остваренје поставлјених цилјева

                                      УКУПАН ПРИХОДА                             
ЕКОНОМИЧНОСТ=----------------------------------
                                      УКУПАН РАСХОД
	

	Израчун рентабилности: 
Ако је пословна дјелатност рентабилна, постоји могућност повећанја нјезина капитала и имовине. А ако послује с губитком, сманјује се вриједност нјезине имовине и капитала. 
Ако пословна дјелатност послује без нето-добити или исказује губитак, проглашава се нерентабилним пословним субјектом. 
Дуготрајно нерентабилно послованје доводи до стечаја и у коначници до ликвидације правне особе.

                                    ИЗНОС ДОБИТИ/ГУБИТКА          
РЕНТАБИЛНОСТ = --------------------------
                                 ИЗНОС УЛОЖЕНОГ КАПИТАЛА
	

	Израчун продуктивности: 
Продуктивност је настојанје да се датом количином улазних елемената производнје или услуга оствари максимална учинковитост односно количина производа- дефинисаном времену и расположивој технологији рада. 


                                     КОЛИЧИНА ПРОИЗВОДА ИЛИ УСЛУГА 
ПРОДУКТИВНОСТ=--------------------------------------------------
                                     КОЛИЧИНА УЛАЗНИХ РЕСУРСА 
	

	
	

	7. ЗАКЉУЧАК

	

	

	

	

	




У __________________			                 ПОТПИС ПОДНОСИОЦА ПОСЛОВНОГ ПЛАНА 
Датум: ________________				       ______________________
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