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[bookmark: _GoBack]ПОСЛОВНИ ПЛАН
ЗА ОСНАЖИВАЊЕ ПОСТОЈЕЋЕГ ПОСЛОВНОГ СУБЈЕКТА

	0. ПОДАЦИ О ПОДНОСИОЦУ ПОСЛОВНОГ ПЛАНА

	ИМЕ И ПРЕЗИМЕ: 
	

	НАЗИВ ПОСЛОВНЕ ИДЕЈЕ:
	

	БРОЈ РЕГИСТРОВАНОГ ПРАВНОГ СУБЈЕКТА (ППГ, СП, ДOO)
	

	AДРЕСА: 
	

	МОБИЛНИ/ФИКСНИ ТЕЛЕФОН:
	

	И-МЕЈЛ:
	

	УКРАТКО ОПИШИТЕ ЧИМЕ СЕ БАВИ ВАШ ПОСЛОВНИ СУБЈЕКТ? (Да ли је ППГ, СП, ДОО)? Наведите ресурсе којима располажете (земља, опрема, објекти, механизација, људски ресурси и сл.), који су вам најзначајнији производи и купци?)

	













	1. ТРЖИШНИ АСПЕКТ (Властита анализа пословног окружења и тржишних фактора):

	Постојећи корисници производа/услуга – купци:

	1.
	

	2.
	

	3.
	

	4.
	

	5.
	


	2. ОСНОВНИ ПОДАЦИ О ПОСЛОВАЊУ И ПЛАН ЗА БУДУЋЕ ПОСЛОВАЊЕ

	2.1. Планирани обим производње/ услуге (сви обрачуни и планови требају бити на период 12 мјесеци):
	Распоредити удјеле планираног пословања и унапређења будућег пословања изражен и процентима (%)

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	#
	Врста производа или услуге (тренутно):
	Јединица мјере
	Тренутни обим производње или услуга:
	Јединична цијена (КМ):
	Вриједност производње:

	1.
	
	
	
	
	

	2.
	
	
	
	
	

	3.
	
	
	
	
	

	4.
	
	
	
	
	

	5.
	
	
	
	
	

	#
	Врста производа или услуге (планирано):
	Јединица мјере
	Планирани обим производње или услуга:
	Планирана јединична цијена (КМ):
	Вриједност производње:

	1.
	
	
	
	
	

	2.
	
	
	
	
	

	3.
	
	
	
	
	

	4.
	
	
	
	
	

	5.
	
	
	
	
	

	УКУПНО:
	
	
	

	2.2. Трошак производње:

	#
	Врста новог производа или услуге (планирано):
	Јединица мјере
	Планирани обим производње или услуга:
	Планирана јединична цијена (КМ):
	Вриједност планиране  производње:

	1.
	
	
	
	
	

	2.
	
	
	
	
	

	3.
	
	
	
	
	

	4.
	
	
	
	
	

	5.
	
	
	
	
	

	6.
	
	
	
	
	

	УКУПНО:
	
	
	

	
	
	
	

	2.3. Потребна улагања:

	[bookmark: _Hlk166770145]#
	Опис:
	Потенцијални испоручилац опреме (подразумијева својеврсно истраживање тржишта):
	Износ (KM):
	Извор средстава:

	1.
	
	
	
	

	2.
	
	
	
	

	3.
	
	
	
	

	4.
	
	
	
	

	5.
	
	
	
	

	УКУПНО:
	
	

	2.3.1. Влстита имовина за постојећу пословну дјелатност: 

	#
	Опис:
	Набавна вриједност, износ (KM):
	Извор средстава:

	1.
	
	
	

	2.
	
	
	

	3.
	
	
	

	4.
	
	
	

	5.
	
	
	

	УКУПНО:
	
	

	2.4. Број запослених/ радно ангажованих: 

	2.4.1. Tренутно запослени

	
	Врста занимања (квалификација):
	Радно вријеме:
	Износ бруто мјесечне накнаде у (КМ):
	Извор средстава:

	1.
	
	
	
	

	2.
	
	
	
	

	3.
	
	
	
	

	2.4.2. Планирана производња (или услуга) упослиће/ радно ангажовати _________ (број) незапослених лица. 

	
	Врста занимања (квалификација):
	Радно вријеме:
	Планирани износ бруто мјесечне накнаде у (КМ):
	Извор средстава:

	1.
	
	
	
	

	2.
	
	
	
	

	3.
	
	
	
	

	2.5. Промоција – рекламирање /информисање и привлачење купаца/ корисника услуга?

	Тип оглашавања (мјесто, врста огласа, начин и број оглашавања):
	Детаљи:
	Трошак:

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	2.6. Kанали дистрибуције?

	Канали дистрибуције
	Детаљи:
	Трошак:

	Властити канали дистрибуције
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	Изградња нових канала дистрибуције
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	Кориштење постојећих канала дистрибуције
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	УКУПНО:
	

	2.6. План обезбјеђења средстава?

	
	Извори финансирања
	Износи у КМ
	% учешћа

	1.
	
	
	

	2.
	
	
	

	3.
	
	
	

	4.
	
	
	

	УКУПНО:
	
	

	2.7. Планирана оперативна стратегија (производна и продајна)?

	Производна (краткорочни/дугорочни циљеви, процес производње, ланац снадбијевања репроматеријалом, контрола квалитета,...):







	Продајна (позиционирање на тржишту, циљни купци/корисници услуга, формирање цијена, промоција и маркетинг, логистика и дистрибуција,...):










	3. ЕФЕКТИ ПЛАНИРАНОГ ПОСЛОВАЊА:

	3.1.  Укупан приход:
	ИЗНОС У KM

	Укупан приход на годишњем нивоу у конвертибилним маркама
	

	Стари обим производње или услуге
	

	Планирани обим производње или услуге
	

	 Ц УКУПНО:
	

	3.2. Годишњи расходи (трошкови рада производње и услуга): 

	Инвестиција у основна средства (донација БМЗ – ЛИР ЦД- локална заједница)
	

	Инвестиција у обуку (донација БМЗ – ЛИР ЦД- локална заједница)
	

	Инвестиција у запошљавање 12 мјесеци (плате + функционални доприноси и порези)
	

	Трошкови текућег одржавања (струја, вода, возило и др.)
	

	Предвиђена законска амортизација
	

	Остали трошкови (навести нпр. гориво, одржавање, сервиси и сл.)
	

	Фискални трошкови након остварених прихода (порези)
	

	Д УКУПНО:
	

	3.3. ПЛАНИРАНА ДОБИТ:

	Годишњи приход  (све укупно)
	

	Годишњи расход (све укупно)
	

	Резултат пословања у КМ – Профит (Ц – Д)
	

	4. ПЛАН И ДИНАМИКА ИМПЛЕМЕНТАЦИЈЕ: 

	

	Први мјесец активности почиње првим даном након запримања материјалног гранта. Активности навести таксативно.

	Мјесец
	Активности
	Одговорна особа или организација

	1.
	
	

	2.
	
	

	3.
	
	

	4.
	
	

	5.
	
	

	6.
	
	

	7.
	
	

	8.
	
	

	9.
	
	

	10.
	
	

	11.
	
	

	12.
	
	

	5. РИЗИЦИ

	Навести ризике у имплементацији Пословног плана.

	Редни број
	Врста ризика
	

	
	
	

	1.
	

	2.
	

	3.
	

	4
	

	5.
	

	6.
	

	6. 
ИЗРАЧУН ЕКОНОМСКИХ ФАКТОРА ПОСЛОВНОГ ПЛАНА
	ВРИЈЕДНОСТ ИЗРАЧУНАТОГ КОЕФИЦИЈЕНТА

	Израчун економичности:
Економичност- однос између резултата рада и утрошених производних чинилаца, показује у којој мјери ће ваш Пословни план остварити постављене циљеве, односно у којој мјери се рационално користе донирана средства предвиђена за остварење постављених циљева 
                                      УКУПАН ПРИХОД                                 
ЕКОНОМИЧНОСТ=----------------------------------
                                      УКУПАН РАСХОД
	

	Израчун рентабилности:
Ако је пословна дјелатност рентабилна, постоји могућност повећања њезина капитала и имовине.
А ако послује с губитком, смањује се вриједност њезине имовине и капитала. 
Ако пословна дјелатност послује без нето-добити или исказује губитак, проглашава се нерентабилним пословним субјектом.
Дуготрајно нерентабилно пословање доводи до стечаја и у коначници до ликвидације правне особе.
                                ИЗНОС ДОБИТИ/ГУБИТКА
РЕНТАБИЛНОСТ = --------------------------
                                 ИЗНОС УЛОЖЕНОГ КАПИТАЛА
	

	Израчун продуктивности:
Продуктивност је настојање да се датом количином улазних елемената производње или услуга оствари максимална учинковитост односно количина производа – дефинисаном времену и расположивој технологији рада.
                                     КОЛИЧИНА ПРОИЗВОДА ИЛИ УСЛУГА 
ПРОДУКТИВНОСТ=--------------------------------------------------
                                     КОЛИЧИНА УЛАЗНИХ РЕСУРСА 
	

	
	

	7. ЗАКЉУЧАК

	

	

	

	

	

	

	

	

	





У __________________			                    ПОТПИС ПОДНОСИОЦА ПОСЛОВНОГ ПЛАНА:
Датум: ________________				       ______________________
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